Bezkompromiséw w sprawach bezpieczenstwa ludzi i ich otoczenia

Szwajcarska jakos¢

w Polsce

Rozmowa ze Stephanem Wartmannem, dyrektorem zarzgdzajgcym firmy

Fazter AG Geobrugg Protection Systems

Geobrugg jest $wiatowym liderem w produkcji systemdw ochronnych, zabezpie-
czajgcych przed spadajgcymi odtamkami skalnymi i kamieniami, lawinami btotnymi
i $nieznymi oraz sptywami gruzowymi. Firma niedawno otworzyta swoje przedstawi-

cielstwo w Polsce.

GEOBRUGG®A\

- Jakie byly poczatki firmy Geobrugg,
kto ja zatozyt?

- Firma Geobrugg nalezy do mie-
dzynarodowej Grupy Brugg, powstalej
w 1896 r. Poczatkowo wytwarzala ona réz-
nego rodzaju liny, a nastepnie réwniez
siatki linowe dla lokalnych odbiorcéw,
gléwnie w Szwajcarii. Wraz z nadejsciem
rewolucji przemyslowej nastapil dalszy
rozwdj firmy, w rezultacie ktérego z pro-
ducenta lin przeksztalcila sie w produ-
centa systeméw ochronnych. Naturalng
koleja rzeczy byla ekspansja firmy na
rynki o$ciennych krajéw: Wioch, Austrii,
Francji i Niemiec.

Obecnie Grupa prowadzi dzialalnosé
w czterech obszarach, ktéorym w firmie
odpowiadajg piony: Brugg Systemy Kab-

_ﬁ —

. = it

lowe, Brugg Systemy Kontroli Proceséw,
Brugg Systemy Rurowe, Brugg Systemy
Linowe. Wszystkie kierunki dzialalno$ci
firmy sa reprezentowane takze w Pol-
sce. Natomiast oddzial, ktérym osobiscie
kieruje, wyodrebnit sie w 1951 r. z firmy
Fatzer A.G. z siedziba w Romanshorn
w Szwajcarii. Wtedy tez stworzyliSmy
pierwsze systemy zabezpieczeh przeciw-
lawinowych. Firma Fatzer A.G. do dzi$
jest wiodacym producentem lin przemy-
stowych, dzialajacym w pionie Brugg Sy-
stemy Linowe. Nasze produkty sg sprze-
dawane w 40 krajach. Posiadamy wlasne
zaklady produkcyjne w Szwajcarii, Japo-
nii, Chinach i Stanach Zjednoczonych.

- lle os6b zatrudnia firma?

— W catej Grupie Brugg pracuje 1300
0sOb, z czego w firmie Geobrugg - 185.

Ponadto stale wspoéipracuje z nami po-
nad 200 os6b przy realizacji réznych
projektow na calym Swiecie. Aktualnie
uczestniczymy np. w budowie autostrady
w Grecji, gdzie nasze produkty postuza
do zabezpieczenia skalnych osuwisk.

- Co skiada sie na oferte firmy Geobrugg?

— Produkty naszej firmy mozna podzieli¢
na cztery grupy: bariery przeciwodlamko-
we, stabilizatory zboczy, skarp i nasypoéw,
bariery niedopuszczajace do powstawania
lawin $nieznych (instalowane sg w miej-
scach gdzie mogg tworzy¢ sie lawiny), ba-
riery chronigce przed splywami gruzowy-
mi. Nasza oferta jest unikatowa i wysoce
wyspecjalizowana.

- Jakie cele Panstwu przyswiecajg?

— Naszym celem jest dziala¢ i specjali-
zowac sie w Sciéle okreslonej technologii.
Staramy sie proponowaé¢ klientom pro-
dukty ekonomiczne, stanowigce niejed-
nokrotnie jedyne mozliwe do zastosowa-
nia rozwigzanie.

- Z racji oferowania wasko wyspecijali-
zowanych produktéw, krag ich odbiorcow
wydaje sie by¢ ograniczony. Gdzie wigc fir-
ma Geobrugg szuka kolejnych klientéw?

— Wiasnie z tego powodu caly czas sta-
ramy sie szuka¢ nowych rynkéw zbytu.
ZainteresowaliSmy sie rynkami azjaty-
ckimi. W Japonii od paru lat znajduje sie
nasz oddzial oraz zaklad produkcyjny.
W tym kraju przywigzuje sie wielkg wage
do zabezpieczenia ludzi i infrastruktury
przed skutkami trzesien ziemi. Innym
przykladem moga by¢ Chiny. W miej-
scowo$ci Szengdu posiadamy zakltad
produkcyjny, w ktéorym wytwarzamy za-
bezpieczenia wylgcznie na rynek chinski.
Jest ogromny, z wielka liczbg potencjal-
nych Kklientéw.

- A zatem pracy Panstwu nie zabrak-
nie...

— Oczywiscie. Chinczycy planuja wy-
budowanie 10 tys. km autostrad w ciggu
10 lat. Kraj ten przechodzi gleboka trans-
formacje, a tempo wzrostu gospodarczego
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Pole testowe Walenstadt — widoczny blok betonowy o masie 9640 kg, ktérego uderzenie z predkoscig 90 km/h
wytrzymuje bariera odfamkowa RX-300 firmy Geobrugg

utrzymuje sie na poziomie 8-14%. Pozo-
staje tylko trzymacé kciuki, aby tak byto
nadal.

- Ktéry ze zrealizowanych na swiecie
przez Geobrugg projektéw byt techniczne
najtrudniejszy?

— Ze wzgledu na to, ze nie ma dwoéch
takich samych projektéw, nie mozna ich
standaryzowa¢, kazdy wymaga osobnego
podejscia, badan terenowych, symulacji
komputerowych i zaprojektowania roz-
wigzania, ktére bedzie kompromisem
pomiedzy jakosciag gwarantujaca 100%
bezpieczenstwa, a strona ekonomiczna.
Dlatego trudno wskazaé¢ jeden konkret-
ny projekt. Najwiekszym wyzwaniem dla
nas jest ciggle rozszerzanie mozliwosci
ochrony. Mimo ze nasze produkty sg bar-
dzo zaawansowane, wcigz pracujemy nad
ich dalszym doskonaleniem.

— W jaki sposob i gdzie sg szkoleni pra-
cownicy firmy Geobrugg?

—Pragne podkresli¢, iz jesteSmy pionie-
rami w swojej dziedzinie. Uczymy sie na
testach, ktére wykonujemy nie tylko na
poligonie doswiadczalnym w Walenstad
w Szwajcarii, ale réwniez na catym Swie-
cie. Ta liczba testow przeprowadzanych
w skali 1:1 powoduje, ze nasze finalne
rozwigzania sa gruntownie sprawdzone
i mozemy zagwarantowa¢ duza nosnoscé
tych systemow. W ten sposob sie uczymy
i opracowujemy nowe rozwigzania. To
proces bardzo skomplikowany, ale dajacy
znakomite efekty.

- Jakim dziataniom Gebrugg zawdzie-
cza miedzynarodowy sukces?

— Naszg pozycje na rynku zawdziecza-
my cigglemu podnoszeniu jakoS$ci pro-

duktéw oraz szukaniu nowych rozwia-
zan. Istotnym elementem jest réwniez
prowadzenie przez nas badan. Kazde
rozwigzanie traktujemy indywidualnie,
co wymaga duzej, wrecz tytanicznej
pracy. Istotne znaczenie ma tez fakt, iz
jesteémy reprezentowani globalnie. Geo-
brugg to firma inzynierska, ktéra jest bli-
sko probleméw swojego Klienta. Zwykle
to my wychodzimy z propozycja pomocy,
a nie odwrotnie. Sami szukamy miejsc,
gdzie moga wystepowaé problemy z za-
pewnieniem bezpieczenstwa robét infra-
strukturalnych i staramy sie im zaradzi¢.
Nie boimy sie ciezkich wyzwan, trudéw
pracy na budowach, zycia na walizkach
i w cigglych podrézach.

- Jak dtugo jest Pan zwigzany z firmg?

- Od 6,5 roku. Najpierw bylem przed-
stawicielem firmy w Stanach Zjednoczo-
nych, gdzie z duzym sukcesem udato mi
sie wprowadzi¢ nasze produkty na rynek
amerykanski. P6zniej zostalem przenie-
siony do Japonii. Od podstaw zbudowa-
tem tam nasz oddzial. Trzy lata temu
zarzad firmy powierzyl mi stanowisko
dyrektora zarzadzajacego firmg Geo-
brugg.

- Czym si¢ Pan zajmowat przed rozpo-
czeciem pracy w firmie Geobrugg?

— Bardzo wieloma rzeczami. W trakcie
studiéw organizowatem przyjecia, bylem
tzw. animatorem imprez oraz — jak chyba
wszyscy Szwajcarzy — instruktorem nar-
ciarskim. Bliska byla mi rowniez muzy-
ka, gralem w zespole.

— Moze Pan uchyli¢ ragbka prywatnosci
i powiedzie¢, jak wyglagda Panskie zycie
poza praca?

R

- Najwazniejsza jest dla mnie rodzina,
niedlugo zostane ojcem. Wychodze z za-
lozenia, ze w zyciu nalezy poszukiwac
zlotego Srodka i kompromisu. Duzo cza-
su spedzam na spotkaniach ze znajomy-
mi. Uprawiam tez sport.

- Dlaczego firma zdecydowata si¢ wejs¢
na nasz rynek? Dlaczego nastgpifo to tak
poézno?

— To dobre pytanie. ZdecydowaliSmy
sie wej$¢ na polski rynek na fali naszych
sukceséw w Europie. Decydujgcym czyn-
nikiem byta akcesja Polski do Unii Euro-
pejskiej. Maja tu powsta¢ nowe drogi i na
ten cel przeznacza sie spore $rodki. Pol-
ska jest duzym krajem, o podobnej bu-
dowie topograficznej do Niemiec, gdzie
nasze systemy zabezpieczen sprawdzily
sie doskonale. Zalujemy, ze tak pdzno
weszliSmy na ten rynek.

- Geobrugg dziata na polskim rynku
od dwéch miesigcy, jak Pan ocenia ten
okres?

— Przekonalem sie, ze w dziedzinie,
w ktérej sie poruszamy, w Polsce jest
bardzo wiele probleméw wymagajacych
natychmiastowego rozwigzania. Do tej
pory stosowano rozwigzania czeS$ciowe
lub starano sie nie zauwazac probleméw.
Proces wprowadzania naszych produk-
tow jest dlugotrwaly z uwagi na to, ze sa
one bardzo nowoczesne i wymagajg inne-
go podejscia inwestoréw. Rynek w Polsce
zachowuje sie tak, jak inne. Wyczuwa
sie nastroje oportunistyczne. JesteSmy
jednak przekonani, ze uda sie je zmienié
i powoli, krok po kroku, bedziemy zdoby-
wac uznanie na polskim rynku.

- Szwajcaria nie nalezy do struktur unij-
nych, to osobliwy wyjatek w samym sercu
Europy. Bedac obywatelem kraju niezrze-
szonego tatwiej Panu o bezstronng re-
fleksje, czy Unia Europejska jest w stanie
sprosta¢ oczekiwaniom Europejczykow?

— To jest zlozony problem. Idea utwo-
rzenia UE jest bardzo dobra, poniewaz
kraje europejskie muszg dziata¢ razem;
w innym przypadku nie bedg w stanie ry-
walizowaé¢ na plaszczyznie gospodarczej
z Chinami lub Stanami Zjednoczonymi.
Unia tez ma swoje minusy.

- Czy jest Pan pierwszy raz w Polsce?

— Nie. Dwa lata temu bylem w Polsce
na wakacjach. Bardzo mito wspominam
tamten okres. Natomiast zawodowo jest
to moja druga wizyta.
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Ksigstwo Lichtenstein — Bariera gruzowa firmy
Geobrugg, chronigca przed sptywami gruzowymi
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Siedziba gtéwna Geobrugg w Szwajcarii

- Jak odbiera Pan nasz kraj?

- Postrzegam Polske jako kraj o duzym
potencjale. Wystarczy spojrze¢ na mape —
Polska lezy w §rodku Europy. Jest krajem
o znaczacej liczbie ludnosci. Polacy sa
ambitni i kreatywni. Wszystko wskazuje
na to, ze odegra duzg role w strukturach
UE, a polskie firmy beda czynnie braé
udzial w zyciu gospodarczym i spotecz-
nym Wspélnoty.

- Na jakie problemy napotyka firma za-
graniczna w Polsce?

— Przede wszystkim administracyjne.
Polska uchodzi za kraj, gdzie najtrudniej
cokolwiek zatatwi¢. Niestety, ja rowniez
podzielam te opinie. Pomimo bariery

kulturowej i jezykowej o wiele latwiej
nam bylo uruchomi¢ firme w Japonii czy
Chinach. Dla mnie, jako Szwajcara, prob-
lemy, na ktére napotykamy w Polsce, sa
calkowicie niezrozumiate i spotykam sie
z nimi po raz pierwszy.

- Jakie plany ma Geobrugg wobec polskie-
go rynku oraz rynkéw Europy Wschodniej?

- JesteSmy zainteresowani wchodze-
niem na rynki krajéw postkomunistycz-
nych, ale tylko tych, ktére sg w struktu-
rach Unii Europejskiej. UtworzyliSmy
przedstawicielstwa w kazdym z tych kra-
jow. Nie mamy sztywno wytyczonych ce-
16w w Polsce. Chcieliby$Smy jeszcze w tym
roku lub w nastepnym wykona¢ kilka in-

Geobrugg chroni ludzi oraz ich
otoczenie przed sitami natury.

Nasze statyczne oraz dynamiczne w petni
przetestowane systemy ochronne, zabezpieczajg
przed lawinami kamieni, $niegu, lawinami btota
oraz stabilizujg zbocza, skarpy i nasypy.

Nasze bariery sq w stanie zatrzymac blok skalny

o masie 9640 kg spadajgcy pionowo z predkoscig

90 km/h!

0to nasza odpowiedz na sife cigzenia. ..

GEOBRUGG®A\

Fatzer AG
Geobrugg Protection Systems
CH-8590 Romanshorn e Switzerland

Przedstawicielstwo w Polsce:

Fortatech Sp. zo.0., Biuro Katowice
40-847 Katowice e ul. Pukowca 15
tel./fax: +48 32 355 18 40

tel. kom. +48 668 197 868
miroslaw.mrozik@geobrugg.com
www.geobrugg.com
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stalacji pokazowych, aby zyska¢ uznanie
i przychylno$é inwestoréw. Beda to pro-
jekty zwigzane z zabezpieczeniem drég
oraz obiektéw uzytecznosci publicznej.

- Gdzie znajduje sie przedstawicielstwo
firmy Geobrugg w Polsce?

— Nasz oddziat mie$ci sie w Katowicach.
Lokalizacja siedziby firmy nie jest przy-
padkowa, bowiem wiekszo$¢ naszych roz-
wigzan, kKtéore moga poméc zlikwidowaé
problemy z zabezpieczeniem drég, doty-
czy Slaska i Matopolski. Naszym przed-
stawicielstwem w Polsce kieruje pan Mi-
rostaw Mrozik.

- Pozostaje nam wyrazi¢ nadzieje, ze in-
westorzy w Polsce postawig na szwajcar-
ska jakosé i doswiadczenie w instalacjach
systemow ochronnych. Dzigkujemy za roz-
mowe. Zyczymy sukcesow na polskim ryn-
ku i radosci z rychiych narodzin dziecka.

Rozmawiali: Mariusz Karpinski,
Anna Gorecka

Zdjecia: Rafat Btyskal,
Mirostaw Mrozik
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